




01 公司簡介





02 業務單位的煩惱

眾多資料輸入EXCEL,浪費時間

外出洽公,臨時需要查找客戶資料

客戶、訂單資料分析不易

業務們是否瞎忙而忽略重要客戶

無法有效查找歷史及訂單記錄

業務離職,資料跟著損毀或遺失

資料散佈在很多台電腦中



02 決策主管的困難

訂單交期撞期了,哪個客戶先處理

實際的營運狀況,究竟算好或壞呢

目前客戶群都集中在哪個區域呢

公司的營業重心該放在哪裡呢

導入企業系統價格昂貴

行銷廣告投放怎麼做最有利?

客戶的下單趨勢要怎麼分析?



02 常見的業務管理報表



02 適合行業類別說明







03 績效指標與相關功能















03 首頁即時資料



03 首頁即時資料



03 首頁即時資料



03 公司資料查詢功能



03 客戶資料查詢功能



03 報價單搜尋功能



03 請款進度查詢功能



03 客戶的消費模式



03 權限管理



03 Smart Phone (Chrome & Safari)



03 Smart Phone (Chrome & Safari)





04 提供安全、穩定、可靠的雲端系統



04 單機版



04 單機版架構示意圖



04 效益

Before After

管理效益

眾多資料輸入EXCEL,浪費時間 減少輸入作業,讓業務專心面對客戶需求

客戶、訂單資料分析不易 即時分析客戶、地區、訂單資訊

無法有效查找歷史及訂單記錄 快速查找歷史資料,提高工作效率

資料散佈在很多台電腦中 資料集中保管、統計、分析

業務離職,資料跟著損毀或遺失 可授權與取消登入帳號管理,保護資料完整

資訊不足決策困難 協助決策者快速判斷

成本效益

需建置server、資料庫、網點 不需要

需聘請IT人員或具備相關知識 不需要

需大額建置成本 雲端版 1,500/月 (另有單機版)























05 雲端版及相關實蹟



THANK YOU


